
参加申込は11月30日迄にFAXかメールで！
　◆ 　◆ FAX　…025-201-8229
　◆ 　◆ メール…info-grace@proce.jp
必要事項を右記に記入のうえご送信ください。
　　(※事前お振込ご希望者には振込口座をご連絡します )

　◆ 　◆ お問合せ…㈲プロス 電話 025-201-8228

◆◆  会社名

◆ ◆ お名前

◆ ◆ 住　所　〒

◆ ◆ 電話番号

◆ ◆ 業　種

◆ ◆ メールアドレスかFAX番号
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お客様に聞くだけで、
自分で考えなくても効果の出る広告が作れる !

“「A4｣1枚アンケート実践勉強会 in 新潟”で
そんな画期的な方法を身につけてみませんか？

「売れる広告｣が作れる３つの理由
❶｢売れない広告｣の問題点がわかる！
　　お客様アンケートをもとに作る広告ラフ案は、
　　とにかく分かりやすくて説得力十分！小手先の
　　テクニックを使った売れない広告との差がわかるから、
　　「正しい広告作成方法」がしっかり身に付きます。

❷実践的なスキルが身に付く！
　　アンケートの分析から始まって、素材として使う声を
　　抽出したり言葉に落とし込んだりと、“実践”の連続。
　　作る過程を体験することで、自然と売れる広告を作る
　　スキルが身に付きます。

❸グループワークで「気づき｣もいっぱい
　　グループで進めていくので、多業種の方々と意見交換
　　することで普段は気付けない視点やアイディアを得る
　　ことも。こうした気付きも後の広告作成に役立ちます。

 ～“「A4｣1枚アンケートで利益を5倍にする方法”の著者、岡本達彦氏をお迎えします～

広告制作会社時代に100億円を超える販促展開を見て培った成功体験を元に、
難しいマーケティング理論やテクニックを覚えなくてもアンケートの答えから
売れる広告を作るという独自の広告作成手法を生み出す。
お金をかけずに誰でも簡単にできて即効性があることから、全国各地の公的
機関・商工会議所・銀行など様々な団体から販促セミナーの以来が殺到。
コンサルティングは常に順番待ちとなっている。
著書に“「A4｣1枚アンケートで利益を5倍にする方法”(ダイヤモンド社 )、
“お客様に聞くだけで｢売れない｣が「売れる｣に変わるたった１つの質問”
(ダイヤモンド社 )。

「A4｣1枚アンケート実践勉強会 in 新潟

平成 27年 12月 2日 ( 水 )
　　午後 1時 30分～4時 45 分 (午後1時より受付開始 )

会　場：「クロスパルにいがた」3階 講座室
新潟市中央区礎町通３ノ町2086番地
電話025-224-2088

参加費：事前お振込…1人 5,000円
　　　　　※必要事項を下記に記入の上ご送信ください。
　　　　　 事前お振込用の振込先口座をご連絡します
　　　　当日支払い…1人 6,000円
定　員：限定 20名
主　催：㈲プロス

新潟市中央区関屋下川原町2-54
電話 025-201-8228
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 ～“「A4｣1枚アンケートで利益を5倍にする方法”の著者、岡本達彦氏をお迎えします～

集客に悩んでいる経営者や、社内の広告担当者へ

参加した方々からの声
●●具体的で良かった。お客様の声をもとに広告を作るので効果が大きいと思った (Y.K 様 )
●●２年前に本を購入して｢A4｣1枚アンケートを活用し、アンケートを収集していましたが、
　活用方法は独学だったので不十分でした。今回、活用方法がマスターできたので
　良かったです (N.S 様 )
●●スッキリ明確な答えをもらった感じです。とにかく納得できる方法なので自社に持ち帰って
　使っていきたいと思います (O.J様 )
●●顧客アンケートを元に訴求力のあるチラシを作成できることがわかった。
　また、即 実践可能な内容でした (A.M様 )

参加した方々からの声

「売れる広告｣が作れる３つの理由

「A4｣1枚アンケート実践勉強会とは
今回は“「A4｣1枚アンケートで利益を5倍にする方法”
（ダイヤモンド社 )の著者・岡本達彦氏をお迎えし、

著書の中で紹介している理論をもとに、
チラシやホームページ等の｢売れる｣広告の
ラフ案原稿の作成を実践していただきます。

実際のアンケートを利用して集計・分析を行い、
その結果を元に広告の構成やキャッチコピーを作成。
印刷会社・ホームページ制作会社に入稿するための

構成デザイン・コピーを作り上げます。
もっと詳しく知りたい方は→www.a4kikaku.com/

「A4｣1枚アンケート実践勉強会とは

アマゾン
ランキング総合 1位
増刷は驚異の 13回！
販促書籍ベストセラ

ー


