
「今、何に取り組むべきか」の的確な判断に
基づき、熱い思いを持ったコンサルティングを
展開。クライアントの成長に貢献することを
使命とし、ビジョン・戦略構築、収益構造改革、
人材育成などを通じ、数多くの企業から高い
評価を得ている。

新潟支社長

遠藤 俊一

火2017年11月28日 ANAクラウンプラザホテル新潟
〒950-8531 新潟県新潟市中央区万代5-11-20新潟会場

プロフィールプロフィール

1993年タナベ経営に入社（東京本部）。
西部本部長、取締役を経て2014年より現職。
上場企業から中小企業まで数百社のコン
サルティング・教育などに従事し、数多くの
実績を誇る。経営の視点から、仕組みと人の
問題解決を行う“ソリューションコンサルタント”
として定評がある。

常務取締役

南川 典大

クライアントとビジョンを共有し、その実現を
支援することを使命とする。特に、全社視点
からのストーリー構築、具現化に向けた方針
策定から管理までのマネジメントシステム
構築を得意としている。また、実行推進に
おいてのきめ細かな指導と着実な支援
展開が、クライアントから高い評価を得て
いる。

東北支社 支社長代理

藤井 健太

プロフィール
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第1講

来期の経営環境と
基本戦略

第2講

来期の事業戦略の
展開策

第3講

来期の経営戦略の
展開策
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生産性カイカク戦略
―成長する未来を、いま切り拓こう―

経営戦略セミナー
2018年度

「生産性」は、成長する未来への戦略テーマである。 ポスト2020は確実に

やって来る、しかも「人口減少」「人材不足」という大きな課題とともに。 

生産性を高める着眼は3つ。 

1つ目は「ビジネスモデル」。サービス化や専門化、オープンイノベーションで、

新たなビジネスモデルを創造していく。しかも猛烈なスピードで。

2つ目は、「投資」。M&Aや研究開発、尖端テクノロジーの導入、職場環境の

改善、ブランディングなど、何にどれだけ投資をしたのかが鍵になる。

3つ目が「人材育成」。最終的に生産性を高めていくのは人材である。働き方

改革や活躍の舞台を創造する組織、学び教える企業カルチャーなど、人材

育成への取り組みは欠かすことができない。 

私たちが向き合う「生産性」は合理化やコストダウンの意味するところではない、

未来を切り拓くための成長テーマである。その思いを込め“カイカク”とした。 

さぁ、今こそ、全社をあげて“生産性カイカク”に取り組みましょう。 



新潟支社（担当：久保田）

下記お申込書ご記入の上、このまま FAX.025-241-2338 まで送信お願いいたします。

T E L： 025-245-6511
E-mail ： niigata@tanabekeiei.co.jp

2018年度 経営戦略セミナー 申込書

トップコンサルタントによる無料個別戦略相談・経営相談
弊社役員陣をはじめ、トップコンサルタントが公私の課題や固有の問題解決のためにアドバイスをいたします。※ご希望の方は下記申込書にご記入ください。

札幌

仙台

東京

新潟

名古屋

金沢

大阪

広島

福岡

那覇

会　場開催場所No.

①
②
③
④
⑤
⑥
⑦
⑧
⑨
⑩

ロイトン札幌 （北海道札幌市中央区北1条西11-1）
ホテルメトロポリタン仙台 （宮城県仙台市青葉区中央1-1-1）
品川プリンスホテル （東京都港区高輪4-10-30）
ANAクラウンプラザホテル新潟 （新潟県新潟市中央区万代5-11-20）
名古屋観光ホテル （愛知県名古屋市中区錦1-19-30）
ANAクラウンプラザホテル金沢 （石川県金沢市昭和町16-3）
帝国ホテル大阪 （大阪府大阪市北区天満橋1-8-50）
リーガロイヤルホテル広島 （広島県広島市中区基町6-78）
ホテル日航福岡 （福岡県福岡市博多区博多駅前2-18-25）
ANAクラウンプラザホテル沖縄ハーバービュー （沖縄県那覇市泉崎2-46）

開催日（2017年）

11月29日（水）

11月21日（火）

11月16日（木）

11月28日（火）

11月22日（水）

11月27日（月）

11月 7日（火）

11月29日（水）

12月 5日（火）

12月 6日（水）

ご希望の参加会場の番号を下記申込書にご記入ください。

受講対象
申込期限

1.申込み期限日までの取消につきましては全額返金いたします。
2.申込み期限日の翌日からの取消につきましては代理受講をお願いいたします。
代理受講が不可能な場合は下記の通り取消料を申し受けます。ご了承ください。
①申込み期限日の翌日から開催日の前日…受講料の40％
②開催日当日…受講料の全額

お申込み後、請求書をお送りいたしますので、
請求書に記載の入金期限までにご送金ください。
ご入金をもちまして、正式受付とさせていただきます。 

受 講取消

送金方法
テキスト・資料・昼食代含む。

各会場の開催日程一覧

お申込み・お問合せ先

経営者・経営幹部
各会場、開催日の1週間前までにお申込みください。
※事情により、お申込みをお受けできない場合がございます。予めご了承ください。

貴社名

申込み日 　　2017　年　　　　　月　　　　日

所在地 （〒　　　　　　　ー　　　　　　　　　　）

TEL （　　　　　）　　　　　　ー FAX （　　　　　）　　　　　　ー

個人情報のお取扱いについて
タナベ経営では個人情報の保護に努めております。詳細は弊社ホームページ上に記載の「プライバシーポリシー」をご覧
ください。なお、ご記入いただいたお客様の個人情報は、上記のお申込みに関する確認・連絡、および弊社発行のメール
マガジンや商品・サービスのご案内などをお送りする際に利用させていただきます。

業種

年商
億円

商 品 名 価 格 数 量

7,000円

7,000円

7,000円

10,000円

第1講　講演CD　「来期の経営環境と基本戦略」

第2講　講演CD　「来期の事業戦略の展開策」

第3講　講演CD　「来期の経営戦略の展開策」

経営戦略セミナーテキスト

セット

セット

セット

冊

無料個別経営相談・戦略相談 □希望する　　　　□希望しない

講演CD・テキストのみのお申込みも承っております（税別・送料別）

参加会場※お 役 職

e -m a i l  ：

ご 出 席 者 名
フリガナ

フリガナ

フリガナ

フリガナ

フリガナ

 ※上記の①～⑩の会場No.をご記入ください。

※講演収録会場につきましては、改めてご連絡いたします。
※テキストの発送は11月中旬以降、CDは12月上旬以降を予定しています。ご了承ください。

受　講　料
（お一人様・税別） 

※割引等のお問合せは下記のお申込み・お問合せ先までご連絡ください。

生産性カイカク戦略経営戦略セミナー2018年度

所属・お役職

お名前

連
絡
窓
口
ご
担
当
者

フリガナ

東 京 会 場

 44,000円
那 覇 会 場

 37,000円
左記以外の会場

 40,000円
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加
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方
法 タナベ  経営戦略

WEBからのお申込み

FAXからのお申込み
下記FAX申込書にご記入の上、
FAXを送信してください。

1

3

メールからのお申込み
下記申込事項をご記入の上、
お申込み先アドレスへメールを送信してください。

携帯電話、スマートフォンからもお申込みできます。

▲ ▲ ▲

2
詳細もこちらからご覧いただけます


